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TÌNH HUỐNG 2.5 

TỌA ĐÀM VỀ HIỆP ĐỊNH THƯƠNG MẠI VIỆT MỸ 

 

 Buổi toạ đàm về Hiêp̣ điṇh Thương maị Viêṭ – Mỹ, do Saigon Times Club tổ chức ngày 

22-8-2000, thưc̣ tế laị gần như là cuôc̣ đôc̣ thoaị của ông Trương Troṇg Nghiã , phó Giám đốc 

Trung Tâm Phát triển Ngoaị thương và Đầu tư thành phố Hồ Chí Minh (TP.HCM), trước hơn 50 

nhà doanh nghiệp và luật gia . 

 Những người điều khiển toạ đàm nghi ̃rằng doanh nghiêp̣ se ̃có nhiều thắc mắc xung 

quanh nôị dung hiêp̣ điṇh, nên đa ̃giới haṇ phần trình bày của ông Trương Troṇg Nghiã về nôị 

dung của bản hiệp định trong khoảng môṭ giờ để dành nhiều thời gian cho ph ần thảo luâṇ, nhưng 

chỉ có hai người đặt câu hỏi. Trong đó chỉ có môṭ câu hỏi về haṇ ngac̣h hàng dêṭ may là có liên 

quan trưc̣ tiếp đến nôị dung của bản hiêp̣ điṇh thương maị . 

 Ông Phan Chánh Dưỡng , tổng Giám đốc Công ty phát triển công nghiêp̣ Tân Thuâṇ , nói: 

“Đến nay tôi mới đươc̣ đoc̣ sơ qua bản Hiêp̣ điṇh Thương maị Viêṭ – Mỹ, chưa thể hiểu moị 

ngọn ngành nên không biết cần hỏi gì” . 

 Không riêng gì ông Phan Chánh Dưỡng , khá nhiều nhà doanh nghiệp mãi đến chiều ngày 

22-8-2000 mới nhâṇ đươc̣ bản tiếng Viêṭ của Hiêp̣ điṇh Thương maị Viêṭ – Mỹ. Họ còn chưa có 

thời gian để đoc̣ lướt qua bản hiêp̣ điṇh , lấy gì để thắc mắc và đăṭ câu hỏi . 

 Trong khi đó, các doanh nghiệp Mỹ lại được cung cấp thông tin khá đầy đủ . Ông Trần Sỹ 

Hải, Viêṭ kiều Mỹ hiện đang công tác ở TP.HCM, giơ cho moị người xem môṭ điã vi tính và nói : 

“Tôi đến Tổng lãnh sự Mỹ ở TP.HCM và đươc̣ cung cấp miêñ phí những thông tin cần thiết đa ̃

đươc̣ phân tích chi tiết đến từng dấu phẩy chứ không phả i từng câu.” Ông còn cho biết, những 

doanh nhân Mỹ quan tâm đến viêc̣ làm ăn ở Viêṭ Nam thâṃ chí nắm nôị dung dư ̣thảo của bản 

hiêp̣ điṇh từ trước, đến khi ký kết chính thức họ chỉ đến cơ quan xúc tiến thương mại để kiểm tra  

bản hiệp định đã ký có điểm gì khác so với những điều đã biết . 

 Ông Trương Trọng Nghĩa nói thêm, các công ty Mỹ làm ăn ở Viêt Nam đa ̃chủ đôṇg thuê 

những công ty tư vấn, luâṭ sư nghiên cứu để xác điṇh Hiêp̣ điṇh Thương maị Viêṭ – Mỹ sẽ ảnh 

hưởng như thế nào đến hoaṭ đôṇg trong ngành hàng của ho ̣taị Viêṭ Nam. Trong khi các doanh 

nghiêp̣ Viêṭ Nam ngay cả nôị dung cu ̣thể của bản hiêp̣ điṇh ra sao cũng chưa biết . “Các doanh 

nghiêp̣ Viêṭ Nam đa ̃chuẩ n bi ̣ gì? Chúng ta sẽ xuất khẩu hàng hóa nào vào thị trường Mỹ và thực 

hiêṇ theo chiến lươc̣ nào ?”. Chắc hẳn vấn đề của ông Trần Sỹ Hải nêu ra nhiều doanh nghiêp̣ 

Viêṭ Nam vâñ chưa tìm đươc̣ câu trả lời cho mình . 

 Ông Trương Trọng Nghĩa cho rằng, Nhà nước nên hỗ trợ thông tin cho doanh nghiệp , và 

các hiệp hội chuyên ngành nên đứng ra nghiên cứu để cung cấp cho hội viên hiểu rõ hơn các hệ 
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quả và ảnh hưởng của Hiệp định Thương mại Việt – Mỹ, đến hoạt động của từng doanh nghiệp. 

Đồng thời cũng phải tổ chức các nhóm nghiên cứu về luật lệ kinh doanh hàng ở thị trường Mỹ . 

Ông khẳng điṇh : “Phải hiểu thấu đáo, bằng không chúng ta se ̃không làm ăn đươc̣” . 

 Cho đến nay các doanh nghiêp̣ Viêṭ Nam mới biết về những cơ hôị mà Hiêp̣ điṇh Thương 

mại Việt – Mỹ mở ra cho các doanh nghiệp Mỹ vào làm ăn ở thị trường Việt Nam , còn cơ hội 

của Việt Nam ở thị trường Mỹ ra sao còn khá mù mờ. Chẳng haṇ đại diện một doanh nghiệp 

ngành may đặt ra tại buổi tọa đàm câu hỏi: “Hàng dệt may Việt Nam vào Mỹ có bị khống chế 

bằng haṇ ngac̣h không, nếu có thì bao giờ Mỹ công bố haṇ ngac̣h hàng dêṭ , may cấp cho Viêṭ 

Nam và số lươṇg hạn ngạch là bao nhiêu ?”, nhưng chưa ai đưa ra đươc̣ câu trả lời chính xác . 

 Trở laị nôị dung của bản hiêp̣ điṇh , ông Trương Troṇg Nghĩa cho biết , tuy mang tên 

“hiêp̣ điṇh thương maị” nhưng nôị dung không chỉ liên quan đến thương maị m à bao trùm cả 

hoạt động đầu tư, quyền sở hữu trí tuê ̣và môṭ số nguyên tắc hành xử giữa hai quốc gia (ví dụ 

như tính minh bac̣h của luâṭ pháp , và khi luật pháp không minh bac̣h làm thiêṭ ha ̣i cho công dân 

nước kia thì ho ̣có quyền khiếu naị ) 

 Hiêp̣ điṇh Thương maị Viêṭ – Mỹ mở ra nhiều cơ hộ i kinh doanh cho doanh nghiêp̣ Việt 

Nam, nhưng nó cũng mở đường cho hàng hóa và dic̣h vu ̣của Mỹ vào Viêṭ Nam , do đó áp lưc̣ 

cạnh tranh ở thị trường trong nước sẽ tăng lên. Trong cuôc̣ caṇh tranh này, chỉ riêng việc hạn chế 

về cơ hôị nắm bắt thông tin cũng đủ làm cho doanh nghiêp̣ Viêṭ Nam yếu thế hơn các đối thủ 

Mỹ. 

 

Tấn Đức 

Thời Báo Kinh Tế Sài Gòn (Số 35 08/24/00 trang 35) 

 

Câu hỏi 

1. Hiêp̣ điṇh Thương maị Viêṭ – Mỹ là yếu tố nào trong cá yếu tố thuộc môi trường vĩ mô? 

2. Tại sao doanh nghiệp Việt Nam lại bị động trong việc thu t hâp̣ thông tin về Hiêp̣ điṇh 

thương maị Viêṭ – Mỹ? 

3. Hãy chỉ ra các nguồn thông tin công côṇg mà doanh nghiêp̣ Viêṭ Nam có thể sử duṇg để 

tiếp câṇ các thông tin loaị này? 

4. Hãy chọn ví dụ về một doanh nghiệp chịu ảnh hưởng trực tiếp từ Hiệp định Thương mại 

Viêṭ – Mỹ và một doanh nghiệp chịu ảnh hư ởng gián tiếp. 

5. Phân tích các cơ hôị và nguy cơ mà hiêp̣ điṇh này đem laị cho nền kinh tế Viêṭ Nam 

trong những năm sắp tới. 


